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Immobilien @ Das Land :
im Blut ¥ zieht in die Stadt Anlagei
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2 // Auf einen Blick

Die steigende Urbanisierung - bis 2050 werden %3 der Menschheit in Stidten leben -
verlangt kreativen Umgang mit dem vorhandenen Stadtraum. Neue Konzepte sind

gefragt, um Mensch und Natur auf kleinstem Raum zusammenzubringen. Eine

Moglichkeit ist, in die Hohe zu gehen. Hier ein paar Fakten zur griinen Stadt.

Bis zu kann die

N Luftverschmutzung in Stidten durch mit Gras,
Efeu oder anderen Pflanzen bewachsene
Hauswinde oder Mauern reduziert werden.

Bis wirmer tagsiiber und
nachts mancherorts bis 15°C wirmer ist

es in Stidten als in der Umgebung, weil
Gebdude und geteerte Flichen die Sonnen-
einstrahlung absorbieren. Stadtgriin wirkt
dem entgegen und verbessert gleichzeitig
die Luftqualitit.

So gross wie Fussballfelder,
sprich 10km?, ist die Fliche des grossten

gross oder in etwa die Fliche der
Freiheitsstatue in New York ist aktuell
eine der weltweit grossten «Green Walls»
(vertikaler Garten) in Mexiko.

"
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Etwa der Stadtfliche
von Ziirich besteht aus Wald.
Zum Vergleich: In Miinchen
betrigt der Waldanteil nur etwa
4,1% der Stadtfliche.

Stadtparks der Welt. Er heisst «Richmond Park»

und befindet sich in London.
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RESULT

ist die Fliche des kleinsten
Stadtparks der Welt:

«Mill Ends Park» in
Oregon (USA).



Liebe Leserin,
lieber Leser

Als erstes Unternehmen der Schweiz ermoglicht
Swiss Life Immopulse ibren Kunden den Zugang
zu den relevanten digitalen Vermarktungskandlen
mit verschiedenen Vermarktungspaketen. Der
Vorteil ist offensichtlich: Damit konnen in kiirze-
rer Zeit mebr passende Kaufinteressenten erreicht
und gezielt angesprochen werden.

Unsere 60 Immobilienberater wissen aber auch:
Jeder Kunde unterscheidet sich vom andern,

bat andere Bediirfnisse, Wiinsche, Ansichten.

Und keine Immobilie, kein Wunsch, kein Anliegen
gleicht dem andern. Fiir unsere Immobilien-
experten geht es von Beginn weg nicht nur darum,
das Bediirfnis des Kunden zu spiiren, sondern
tagtiglich daran zu arbeiten, das Mandat zeit-
gerecht und zur vollsten Zufriedenheit zu erfiillen.
Unsere effizienten Vermarktungsstrategien
beinbalten dabei mebr und mebr digitale Vermark-
tungsmassnabmen: So kann die Immobilie nicht
bloss attraktiver prasentiert werden als beispiels-
weise in einem Zeitungsinserat, auch die Verkaufs-
zeit und die Verkaufskosten konnen reduziert und
der Verkaufspreis kann optimiert werden.

Fiir uns ist der Kauf oder Verkauf einer Immo-
bilie oder ein Umbauprojekt darum nicht bloss
ein Auftrag, sondern eine Verpflichtung: Mit
unserem grossen Know-how und unserer lang-
jabrigen Erfabrung wollen wir den Kunden
belfen, langfristig gute Entscheidungen zu treffen.
Als Schweizer Traditionsunternebmen setzen

wir dabei auf bewdibrte Werte und neue Vermark-
tungsformen. Ibre Sicherbeit und Ihr Kauf-/
Verkaufserfolg stebt iiber allem — und Ibr An-
liegen ist und bleibt fitr uns immer eine ganz
personliche Angelegenbeit.

Philipp Urech
Geschiftsfithrer Swiss Life Immopulse
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Editorial // 3

Wenn

der Platz

knapp wird

Einkaufstiiten, Blechdosen und PET-
Flaschen feiern als Basismaterial fiir vertikale

Girten bei Konsumenten mit griitnem Daumen

ein zweites Leben. Nun zieht auch der

Wohnungsbau mit: Nach dem «Garden Tower»

in Wabern bei Bern sind in der Schweiz weitere

begriinte Hochhauser geplant.

«Vertikale Gdrten» erobern die Stidte

er Platz wird knapp hierzulande - das
D spiiren auch viele Hobbygirtner, deren

Schrebergirten vor den Toren der Stadt
plattgewalzt werden. Drum sind Pflanzicker auf
kleinstem Platz derzeit schwer en vogue - und
der Frithling lidt geradezu zum Start mit dem
eigenen Mini-Garten. Passend zum Trend zur
Selbstversorgung lassen sich auf kleinstem
Raum oder an einer Wand Salat, Erdbeeren und
Kriuter fiir den Eigengebrauch ziehen. Leere
PET-Flaschen oder stapelbare Blechdosen bei-
spielsweise, ans Balkongeldnder gehingt, sorgen
nicht nur fiir Blickdichte, sondern bieten Pflanz-
raum fiir alles - ob Gemiise wie Mangold, Toma-
ten oder Pfliicksalat, Kriuter oder Blumen. Aus-
gediente Plastiktiiten mit Erde gefiillt verrichten
klaglos ihren Zweck als Topfersatz, auch Polyes-
terboxen oder - selbst ist der Mann und die Frau!
- ein aus Brettern quadratisch gezimmertes Be-
hiltnis erfiillt den Zweck, wenn auch beim Gies-
sen nicht allzu stark geschwemmt werden kann,
damit das Nass nicht die Balkone der unteren
Stockwerke bekleckert.

Jetzt setzt auch der Wohnungsbau in der Schweiz
auf vertikale Gérten als Griinflichen-Ersatz: Am
53 Meter hohen Wohnturm in Wabern bei Bern
entsteht dank auskragenden Betonplatten und
hundert grossen Pflanztrégen ein 1200 Quadrat-
meter grosser vertikaler Garten, der den insge-
samt 45 Wohnungen im Sommer angenehmen
Schatten spendet. Und bereits wird in der Inner-
schweiz und in Lausanne an weiteren Hochhiu-
sern mit hingenden Girten gebaut: Auf dem
«Surstoffi»-Areal in Rotkreuz (ZG) beispielsweise
entstehen bis Ende 2018 insgesamt 85 Eigen-
tumswohnungen auf 21 Stockwerken.

Ganz dem Trend der Landwirtschaft folgend:
Dort wird die griine Wand als «Feld der Zu-
kunft» propagiert - nicht nur, weil das hoch-
gestellte Feld Platz spart, sondern als Energie-
speicher an der Hauswand weitere Pluspunkte
sammelt.



4 // Menschen und Immobilien

Immobilien
m Blut

«Gtietig» ist die Eigenschaft, die Kurt Beck treffend umschreibt.
Ein zielstrebiges Leben, eine Vita nicht ohne Kratzer,
kein Blender, kein Bluffer, aber ein richtiger Immobilienberater.
Ein Menschenfreund, aufrichtig, geduldig mit grossem Herz

und natirlich - Immobilienkompetenz.

Beim Treffen mit Immobilienberater Kurt Beck wussten
Benjamina und Karl Gut-Errico direkt: «Das ist er.»



ﬂ 1

Das Ebepaar blickt zufrieden in die Zukunft dank dem erfolgreichen Verkauf ibrer Wohnung,

as erlebten auch Karl und Benjamina Gut-Errico
D aus Sursee (LU), denen Kurt Beck vor dem

Umzug in eine altersgerechte Seniorenwoh-
nung half, ihr Objekt zu verkaufen. Benjamina Gut,
trotz ihren 82 Jahren quirlig wie ein Teenager, macht
man so leicht nichts vor. Als Ehemann Karl Gut die
schmucke 4Y2-Zimmer-Dachwohnung mit grossem Bal-
kon und Sicht auf die Berge auf einem der grossen Im-
mobilienportale im Internet ausschrieb, standen die
Makler Schlange. Es sei kein Problem, die Trouvaille zu
verkaufen, zu einem schénen Preis natiirlich, subito,
ohne Probleme.

Mina, wie der pensionierte Heizungsingenieur Gut sein
Herzblatt, eine gebiirtige Italienerin ruft, horte zu und
schaute den Minnern in die Augen. Der erste: keine
Chance. Der zweite: Glaubte nicht an das, was er
schwadronierte. Der dritte schwafelte von einem Preis,
bei dem Mina schwindlig wurde. Der vierte: ein Plaude-
ri, dazu noch schlecht angezogen. Der fiinfte: Wusste
nicht einmal, wie lange es seine Firma schon gab. Der
sechste: feuchter Hindedruck, «molto nervoso».

Immobilienberater Kurt Beck hatte die Anzeige eben-
falls entdeckt und sich nach den sechs andern Beratern
auch noch gemeldet. Mina schaute auch ihn noch an,
horte zu - und wusste: Das ist er.
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Karl Gut bringt es auf den Punkt: «Herr Beck war uns
sofort sympathisch und er sagte mir offen und ehrlich,
was Sache ist.» Er sei «seridser als all die andern» ge-
wesen und habe mit seiner Immobilienkompetenz und
transparenten Darstellung iiberzeugt. Er habe ihn vor
allem mit einem Satz beeindruckt:

«Wir legen zusammen
nicht nur einen schonen Preis
fest. Ich will zusammen mit
Ihnen diese Wobhnung auch
bestmaglich verkaufen.»

Sursee, so muss man wissen, ist eine dieser Boomregio-
nen im Land. Es spriesst an allen Ecken und Enden des
mittelalterlichen Stidtchens, der Immobilienmarke ist
umkimpft, das Angebot tppig, die Nachfrage quali-
titsorientiert. Guts Wohnung, im Haus ohne Lift im
2. Stock mit wunderschénem Balkon und Blick auf die
Alpen ist ein klassischer Bau aus den 70er-Jahren: Viel
Privatsphire unter dem Dach, Kiiche und Wohnzim-
mer offen, grosses Entree, zwei Schlafzimmer, ein Biiro,
zwei Nasszellen - und im UG ein Keller sowie ein 20
Quadratmeter grosser Hobbyraum mit Sauna, Dusche
und WC.

Menschen und Immobilien // §

Man habe sich, erzihlt Karl Gut, der mittlerweile mit
seiner Frau in eine moderne Seniorenwohnung gleich
neben dem Alterszentrum in Sursee gezogen ist, auch
tiberlegt, wer denn am Objekt, das sie 37 Jahre lang be-
wohnten, Interesse haben konnte: «Ein junges Paar
noch ohne Kinder.» Und genau so kam es: Eingezogen
ist ein junges Paar (noch) ohne Kinder aus dem Stadt-
chen, beide um die 30 Jahre alt - und mit Plinen, wie
die Wohnung ihren modernen Anspriichen gemiss um-
gebaut werden kann - mit einem stattlichen Umbau-
budget und viel eingeplanter Eigenleistung.

Beck wusste bei der Mandatsiibernahme, dass es nicht
einfach werden wiirde mit dieser Liegenschaft. Aber der
Immobilienberater wire nicht ein gewiefter Berater,
wenn ihn dies abschrecken wiirde. Das wiirde auch
nicht zu diesem Mann mit Brille passen, hinter deren
Gliser wache Augen alles registrieren und ordnen - um
es dann, als Lebensschatz sozusagen, bei Bedarf in der
tiglichen Arbeit zu nutzen.

Die Arbeit: Nach einer Lehre und erster Laufbahn in
der Automobilbranche und in der Industrie macht
Kurt Beck mit 50 den Schnitt in seinem Leben und
wird Immobilienberater. Nicht ganz aus der Luft ge-
griffen, da er als Prisident einer Bau- und Immobilien-
genossenschaft mit 115 Wohnungen schon ziemlich
viel Ahnung vom Business hat. Seine Arbeit ist neben
dem Epizentrum Familie der zweite wichtige Pfeiler im
Leben Kurt Becks, der ganz explizit festhilt: «Ich bin
kein Makler. Ich bin ein Immobilienberater.» Sein Ex-
pertenwissen macht er mit Leidenschaft den Kunden
verfiigbar.

Nach sechs Jahren Erfolg im Job wechselt Beck, der
schon gut und gerne an die 150 Objekte verkauft hat,
zu Swiss Life Immopulse und ist nun im Gebiet Seetal,
Sempach, Sursee, Willisau und Entlebuch aktiv. Der
heute sechzigjihrige Immobilienberater passt zum
Menschenschlag dieser Gegend, gibt nicht den aggres-
siven Verkiufer, sondern den umsichtigen, besorgten,
seridsen Begleiter bei Handinderungen: «Ich gehe»,
sagt er dezidiert, «nicht nur wegen des Lohnes arbeiten.
Ich will auch Freude haben und Freude bereiten.» Auch
mit Mina Gut-Errico hat dies funktioniert - gegensei-
tig, sozusagen: Fiir die Wohnung hat Beck binnen eines
Monats ein Paar als Kiufer gefunden, der Preis passt
fir alle und Karl Gut, der stets akkurat nachgerechnet
hat, was er bei einem allfilligen Verkauf l6sen kann,
wird sich einen wohlverdienten neuen Ruhesessel leis-
ten konnen.

Und Mina? «Ich habe ja schon alles, was ich brauche.»
Und freut sich, Kurt Beck als persénlichen Dank fiir
den gegliickten Verkauf zu bekochen.

Die schmucke Wobnung mit Weitsicht befindet sich in
der Luzerner Gemeinde Sursee.
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Das Land
die Stadt

Frither war Gartnern eine Sache fiir Landeier und

Honig ein Produkt aus den Bergtilern.

Jetzt ziehen die Bienen in die Stadt - und auf den Dichern

der City leben Fische und spriesst Gemiise.

Bienen produzieven auf dem Dach
des Hotels Schweizerhof in Bern bis zu 120
Kilogramm Honig pro Jabr.

er Dreispitz zwischen Basel und Miinchenstein
Dist mit rund 50 Hektaren eines der grossten

geschlossenen Gewerbe- und Dienstleistungs-
gebiete der Schweiz. Seit 2006 wird das industriell ge-
prigte Areal in einen urbanen Teil der Basler Agglome-
ration verwandelt und soll sich als neues stidtisches
Quartier etablieren: mit Wohnungen, Parks, Dienstleis-
tern, Gewerbe - und einer Dachfarm, in der seit 2013
jahrlich 5 Tonnen Gemiise und 850 Kilogramm Fisch
produziert werden.

Das Jungunternehmen «Urban Farmers», als Spin-off
der Ziircher Hochschule fiir Angewandte Wissenschaf-
ten (ZHAW) gegrindet, kombiniert dort Fischzucht
und Gemiiseproduktion im sogenannten Aquaponik-
Verfahren. Dabei wird die Aufzucht der gut drei Zenti-
meter grossen Tilapia-Buntbarsche in Aquakultur mit
der Kultivierung von Nutzpflanzen wie Tomaten, Niiss-
lisalat oder Kresse in Hydrokulturen verbunden. Die
Nihrstoffe aus der Fischfarm werden dabei als Diinge-

mittel fiir die Aufzucht der Pflanzen verwendet - seit
letztem Jahr auch auf dem Dach der alten Philips-Fabrik
in der niederlindischen Stadt Den Haag: 55 Tonnen
Gemiise und 20 Tonnen Fisch werden dort jihrlich
produziert, seit letztem Herbst gibt’s einen saisonalen
Gemiisekorb im Abo zu kaufen: «Damit kénnen wir»,
sagt Firmengriinder Roman Gaus, «6 000 Menschen voll
versorgen.»

Dass die Landwirtschaft in die Stadt kommt, ist nicht
nur dem Umstand geschuldet, dass die Bevolkerung in
den Citys immer stirker moglichst nah produzierte
Lebensmittel wiinscht. Der Trend zu einer nahen und
aufwandschonenden Versorgung hat auch mit der
Diskussion iiber die nachhaltige Zukunft unserer Stid-
te zu tun: 2045 werden in der Schweiz 10 Millionen
Menschen leben - weitgehend im bereits bestehenden
Siedlungsgebiet. Auf gleich viel Platz werden also kiinf-
tig sehr viel mehr Menschen leben, arbeiten - und
miissen sich auch noch wohlfithlen. Das stellt hohe



900 Béaume und diber 2 000 Pflanzen bliihen auf den Balkonen der zwei Wobnhochhiuser «Vertical Forest» im Zentrum

von Mailand (1) — sie schiitzen vor Hitze, Kélte und Lirm.

Anspriiche an die Gestaltung von o6ffentlichen oder
privaten Flichen: Sie miissen nicht nur Erholung und
Ruhe bieten, sondern auch das Comeback der Natur in
der Stadt fordern. Trendforscherin Karin Frick vom
Gottlieb Duttweiler Institut sieht dafiir hauptsichlich
zwei Griinde: Fiir eine Gesellschaft, die immer mehr in
einer virtuell geprigten Welt lebe, sei der Schritt zuriick
zur Natur Ausdruck einer romantischen Sehnsucht
nach dem Fassbaren. Gleichzeitig, so erklirte sie un-
lingst in einem Zeitungsartikel, «ist dieser Megatrend
getrieben von der Technologie. Die Industrie hat ein
grosses Interesse daran, wie Innenriume sinnvoll be-
griint werden konnen oder ganze Stockwerke von Hoch-
hiusern fur die Nahrungsmittelproduktion nutzbar
gemacht werden konnen». Bei den selbstgezogenen
Lebensmitteln weiss man wenigstens, woher sie kom-
men. Selbstversorger haben darum nicht nur die verti-
kalen Girten als Produktionsstitte entdeckt (Seite 3),
neben gesundheitlichen und 6konomischen Beweg-
griinden fithren auch 6kologische Uberlegungen zu ei-
ner Renaissance des Selbstgemachten.

Dazu gehort auch das Comeback der Bienen: Auf dem
Dach des Fiinfsterne-Hotels «Schweizerhof» in Bern
haben sich 150 000 Bienen einquartiert. Das Haus be-
teiligt sich mit den drei Bienenvolkern am Projekt «Citi-
zenBees», das sich fiir die Verbreitung von urbanen Bie-
nenvolkern einsetzt mit dem Ziel, das okologische
Gleichgewicht zu fordern und auf die Problematik des
Bienensterbens aufmerksam zu machen. «In der Schweiz
stitbt jihrlich ein Drittel des Bienenbestands. Die
Bienen sind jedoch fir das natirliche und landwirt-
schaftliche Okosystem essenziell», erklirt Audric de
Campeau, Griinder von «CitizenBees». Die fleissigen
Giste auf dem Hoteldach produzieren jihrlich je nach
Wetter bis zu 120 Kilogramm Honig - der Bliitennektar
begeistert als «Fiinfsterne-Honig» die Giste.

In Ziirich liegt das urbane Imkern ebenfalls im Trend.
So hat etwa der Fotograf Marc Latzel auf dem Flach-
dach einer Wohngenossenschaft in Ziirich-Wiedikon
seine Bienenvolker angesiedelt. Das Projekt «Stadtbie-
nen» organisiert auch Imker-Workshops in Ziirich und
Wabe3 stationiert seine Bienenvolker auf ungenutzten
Flachdichern mit bester Aussicht auf die City. Die Initi-
anten jedenfalls prophezeien den Stadtziirchern: «Gut
moglich, dass unsere Bienen auch auf Ihrem Balkon
gelegentlich vorbeischauen.» Denn die summenden
Tierchen fiihlen sich in der Stadt meist wohler als auf
dem Land, wo oft landwirtschaftliche, meist bliitenlose
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Monokulturen vorherrschen und die Wiesen regelmis-
sig und friith in der Saison gemiht werden. Daher bieten
Flichen auf dem Land kein konstantes Angebot fiir Bie-
nen auf Nektarsuche. Wenn Raps und Lowenzahn ver-
blitht sind, finden die Bienen nur noch wenig, woraus
sie Honig machen kénnen. Die Imker miissen ihre Tiere
dann mit Zuckerwasser fiittern. In einer Stadt dagegen
herrscht ein milderes Klima, wodurch die Bienen friither
ausfliegen und linger Honig sammeln kénnen - auf
Balkons, in Girten, Trockenbiotopen, Brachflichen und
Parks. Zudem leiden die Bienen nicht unter den Pestizi-
den, die in der Landwirtschaft eingesetzt werden, ihr
Nervensystem schidigen und im schlimmsten Fall ihren
Orientierungssinn stéren. Zwar ist in der Stadt dafir
die Belastung durch Abgase grosser — doch diese schei-
nen den Bienen nicht zu schaden. Auch auf die Qualitit
des Honigs haben die Schadstoffe keine Auswirkung:
Der Korper der Bienen funktioniert wie ein Filter, so-
dass die Gifte nicht in den Honig gelangen.

Das Jungunternehmen «Urban Farmers» aus Ziirich
kombiniert geschickt Fischzucht mit Gemiiseproduktion.

«Urban Farming»
erfasst die Schweiz

Kein Balkon, kein eigener
Garten, nicht einmal Platz
fur einen Topf mit Kriutern?
Kein Problem: In zahlreichen
Schweizer Stidten gibt es
unzihlige Moglichkeiten
zum Giartnern.

m bislang ungenutzten Innenhof

des alten Tramdepots in Bern stehen

Dutzende von ausrangierten und
mit Humus gefiillten Einkaufswagen:
Die Berner Stadtgirtnerei hat mobile
Gdrten eingerichtet, in denen Erd-
beeren, Tomaten, Petersilie und Ver-
gissmeinnicht wachsen. Die Stadt hat
«Urban Farming» zu einem Schwer-
punkt erkldrt, «wir sehen darin eine
Moglichkeit, die Lebensqualitit im stid-
tischen Rauwm weiter zu erhohen», sagt
dazu Stadtritin Ursula Wyss. In der
Stadt Ziirich ist man bereits einen
Schritt weiter; dort bestimmt das Parla-
ment, was auf den offentlichen Griin-
fldchen spriessen soll, seit 2014 werden
Verkebrsinseln und Rabatten mit Ge-
miise statt mit Blumen bepflanzt.

In Luzern hat der Verein «Der Gemeine
Garten Luzern» auf dem Areal des
Betagtenzentrums Eichhof einen Garten
aufgebaut, der sowobl den Bewohnern
des Zentrums als auch den Anwobnern
(Quartier, Nachbarn, Studierenden des
angrenzenden Studentenwobnheims),
Vereinsmitgliedern und anderen Interes-
sierten offen steht. Im Leitbild formu-
liert der Verein auch das, was praktisch
alle Urban-Farming-Projekte in der
Schweiz eint: «Der Generationengarten
Eichhof soll die Moglichkeit bieten,
Wissen iiber biologischen Pflanzenan-
bau zu gewinnen und anzuwenden.
Mebr noch: Dieser Ort soll eine Chance
bieten, die Natur durch aktive Mitarbeit
zu erleben. Menschen verschiedener
Altersgruppen und Kulturen wird die
Moglichkeit geboten, sich zu treffen, um
gemeinsam den Bezug zum sorgfaltigen
Umgang mit der Natur zu pflegen und
einen erweiterten Zugang zur Erndh-
rung, Umweltbildung und sozialen
Integration zu erleben. Bewusster Kon-
sum, saisonale Erndbrung und das
gemeinsame aktive Mitgestalten und
Pflegen der Wohngegend steben im
Zentrum.
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Mit der richtigen Vermarktungs-
strategie zum Erfolg

60 Immobilienberater in der ganzen Schweiz sorgen bei Swiss Life Immo-
pulse tiglich dafiir, dass Wohntraume in Erfiillung gehen. Dabei sind nebst
fachlicher Expertise und fundierten Vermarktungskenntnissen auch die
Sozialkompetenz und das Fingerspitzengefiihl entscheidend fiir den Erfolg.
Sechs Immobilienberater erzihlen hier stellvertretend aus ihrem Alltag.

Massimo Dozio

«Ein Anwalt brauchte in einem Schei-
dungsfall eine schnelle Preisschatzung
fiir den Verkauf des gemeinsamen
Hauses des Scheidungspaars. Ich habe
diese Bewertung gemacht — und beide
Parteien haben den ermittelten Wert
ohne Wenn und Aber akzeptiert. Das
war schon ein grosser Erfolg, denn
eine der Parteien will in einem solchen
Fall normalerweise immer ein bisschen
mehr. Durch verschiedene Besichtigun-
gen in anderen Liegenschaften wusste
ich von einem jungen Paar, das unweit
der bewerteten Liegenschaft wobnte
und ein solches Haus suchte. Gerade

eine Einliegerwohnung ermaglicht es ei-

nem jungen Paar, die Tragbarkeit fiir
eine Hypothek sicherzustellen. Dies
war der Schliissel fiir die Vergabe eines
Verkaufsmandats an Swiss Life Immo-
pulse. Der Mietertrag deckte fast voll-
standig die Hypothekarzinsen. Kurz-
um: Am Schluss waren alle gliicklich!»

Horgen

Roberto Rotundo

«2,4 Millionen sollte die Immobilie
kosten. Der ausserordentlich gute Zu-
stand der Liegenschaft wurde durch
das technische Alter diberschattet. Auch
die wunderschone Lage mit dem grossen
Grundstiick wurde durch die angren-
zende Hauptstrasse relativiert. Eine
Einschdtzung durch die Bank bestitigte
meine Wertermittlung: Der Markt gibt
nicht mebr als 1,7 Millionen ber. Um
den Bediirfnissen der Kdufer gerecht zu
werden, baben wir uns langsam an den
Verkaufspreis herangetastet. Das Feed-
back vom Markt wurde im Kunden-
reporting festgebalten und besprochen.
Hier wurde offensichtlich, dass der
urspriingliche Preis am verinderten
Markt nicht zu realisieren war. Nach
einem knappen Jabr bebarrlicher Arbeit
konnten wir das Objekt verkaufen —
fiir 1,7 Millionen Franken!»

ooooooooooooooooooooooooooo

Philippe Cast

«Die Eigentitmer bhatten ein schones
Haus in der Néihe von Genf. Es wurde
ibnen zu gross und so beauftragten sie
eine lokale Agentur mit dem Verkauf.
Nach mebr als einem Jabr erfolgloser
Verkaufsbemiihungen kontaktierte mich
das Ebepaar. Ich habe die Verkdufer
besucht und die Immobilie dokumen-
tiert und eingeschitzt. Danach ver-
marktete ich das Haus auf den fiir das
Kaiufersegment relevanten Kandlen.
Rasch fanden wir Kaufinteressenten,

die jedoch, wm die Liegenschaft zu kau-
fen, zuerst ibr bisheriges Wobneigentum
verkaufen mussten. Parallel durfte

ich auch diesen Auftrag mit Erfolg ab-
wickeln, so dass keine Uberbriickungs-
finanzierung notig wurde.»

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

ooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo
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Uster

Roger Schenk

«Ein regionaler Makler hatte seit
Monaten erfolglos versucht, eine Eigen-
tumswobnung in Pfiffikon ZH zu
verkaufen. Es bandelte sich um eine
sebr schone und luxurios ausgebaute
Wohnung — hingegen nicht an optima-
ler Lage: Bahngeleise auf der einen,
Hauptstrasse auf der andern Seite.
Mit der bisherigen Ausschreibung als
Luxuswobnung und dem leicht iiber-
hobten Preis wurde die Zielgruppe
verfeblt. Ich habe die Kommunikation
dann in eine andere Richtung gelenkt,
die Wobnung als zentral gelegen und
aus praktischer statt aus luxurioser
Sicht dargestellt und den Preis auf ein
realistisches Niveau korrigiert. Mit
dieser Marketingstrategie konnte ich
die Wobnung innerbalb weniger Wo-
chen erfolgreich verkaufen. Interessant
war die spdtere Aussage des Kdaufers:
Er babe das Objekt schon friiher im
Internet geseben, aber er empfand

es damals als zu tener. Das war fiir
mich eine wichtige Aussage: Man muss
Immobilien zielgruppenorientiert
présentieren und vermarkten.
Ansonsten bleiben die ernsthaften
Kaufer fern.»

© © 0 0 0000 0000000000000 0000000000000 0000000000000 00000 0000

Livio Corrado

«Die richtigen Marketingmassnabhmen
sind fiir den Verkauf entscheidend:
Wir schauen permanent, wie sich der
Markt entwickelt, machen Vermark-
tungspausen, analysieren, optimieren
den Auftritt, lancieren die Immobilie
quasi neu. So auch bei dieser leer-
stehenden Gartenwobnung. Die Eigen-
tiimer batten dunkles Eichenparkett
verlegt, was das Objekt sebr diister
machte. Das war dann auch die Reak-
tion bei den Besichtigungen: Toll, aber
zu dunkel! Um dem ersten Eindruck
entgegenzuwirken, entschieden wir
uns fiir ein Homestaging, das ich
ausschliesslich in bellen Farben geplant
habe: beige, belle Mobel, weisse
Gardinen, helle Teppiche. Das erzielte
die gewiinschte Wirkung und fiihrte
zu Kaufinteressenten und positiven
Besichtigungen. Wir haben dann

in relativ kurzer Zeit die Wohnung
zum ansgeschriebenen Preis
verkauft.» :
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Glarus-Rheintal

Stefan Sieber

«Die Highlights der Immobilie ins
richtige Licht zu riicken, stand im
Vordergrund: Die von mir betreute
Immobilie stand im Robbau, grau und
schmutzig. So fotografierte ich den
Santis, den man vom Grundstiick aus
sieht, die zauberbafte Sicht auf den
Bodensee. Meine Begeisterung und
Uberzeugung fiir das Objekt war bei
der Besichtigung offenbar ansteckend:
Ich konnte auch erzdblen, wie toll
man hier wandern kann, wo die
préchtigsten Blumenwiesen stehen,

wo es tolle Aussichtspunkte hat. Der
Kunde meldete sich prompt: Wir
haben uns verliebt in diesen Platz, was
miissen wir tun, damit wir das Haus
bekommen?> Sie saben das Haus tags
zuvor, entschieden iiber Nacht, am
Samstagmorgen kam das grundsdtz-
liche Okay. Am Montagmorgen um
acht Ubr hatte der Kaufer simtliche
Dokumente auf seinem Mail, musste
nur noch unterschreiben, einscannen,
zurtickschicken, Reservationszahlung
machen — alles ging schnurstracks
iiber die Biibne. Manchmal muss
man einfach das Eisen schmieden,
solange es beiss ist.»

Service // 9

Glarus-Rheintal

Graubiinden

Morges-La Cote

Neuchatel-Jura
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Mit der digitalen Immobilien-
vermarktung zum Erfolg — das Gesamt-
paket nur bei Swiss Life Immopulse

Vermarktung?
Rechtliche :
Grundlagen? Hypotheken-
ablosung?
Kéufe . Markt- :
dufer . ert? | Zablun
? o 3
finden: : sicherstellen?
Preis?

1 Bediirfnisse und Fragen

Ob die Entscheidung, die eigene Immobilie zu
verkaufen, iiber Jahre reift oder aufgrund akrtueller
Ereignisse aus dem Leben abrupt entsteht, gehen
mit ihr doch einige Fragen mit weitreichenden
Konsequenzen einher. Bei der Beantwortung dieser
Fragen darf die Komplexitit nicht unterschitzt
werden: Es sind nicht nur finanzielle, vertragsrecht-
liche und steuerliche Themen zu berticksichtigen,
relevant ist auch Wissen tiber Bauen, Marketing
und Haftung. Gerade bei der Immobilie kénnen
Entscheidungen in einem Bereich grosse Wirkung
auf andere entfalten.

- Stewern?

-

Kundenbeziehungen

Partnernetz

Immobilien-
beschilderung

Auftrag zur

Vermarktung

2 Zielvereinbarung

Der Immobilienberater erarbeitet einen Losungs-
vorschlag, der sowohl auf die Kundenbediirfnisse
als auch auf den Immobilienmarkt abgestimmyt ist.
Gemeinsam werden die Ziele festgehalten und
Massnahmen zur Vermarktung der Liegenschaft
definiert. Um ein effizientes Marketing zu betreiben,
wird das optimale Kundensegment mit der entspre-
chenden Finanzkraft definiert. Dabei spielen nicht
nur die Art und Nutzung der Immobilie, sondern
auch die Struktur, das Potenzial und der Erneue-
rungszyklus eine Rolle. Der Immobilienberater von
Swiss Life Immopulse hat die Erfahrung und das
Know-how, die Themen richtig zu adressieren.

Digitale Immobilien-
vermarktung

Landingpage

mit Film

Immopulse. TV,
Neuws-/Blog-Artikel

Soziale Medien

Suchmaschinen
optimieren und nutzen

3 Immobilienvermarktung

Die Bediirfnisse des Verkiufers, die aktuelle Markt-
situation, vor allem die Immobilie selbst und das
passende Kundensegment sind die Basis fiir eine
adidquate und effiziente Vermarktungsstrategie. Die
Zusammensetzung und Biindelung der einzelnen
Massnahmen erzielen das gewiinschte Resultat. Die
Wirkung der verschiedenen Massnahmen hat sich in
den letzten Jahren stark verindert. Die Ablésung
der Zeitungsinserate durch Immobilienportale ist
noch in vollem Gange und schon lisst die Wirkung
dieser Medien bereits nach. Bekannte Kommunika-
tionskanile werden durch moderne, digitale
abgeldst. Und dies quer durch alle Altersgruppen.
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Als erstes Unternehmen der Schweiz ermoglicht Swiss Life Immopulse ihren Kunden den Zugang zu den relevanten

digitalen Vermarktungskanilen mit verschiedenen Vermarktungspaketen. Damit konnen in kiirzerer Zeit mehr

passende Kaufinteressenten erreicht und gezielt angesprochen werden. Immobilienberater und Marketingexperten

sorgen dafiir, dass die Immobilie in jedem Vermarktungskanal attraktiv prisentiert wird. Das Ergebnis liegt auf

der Hand: Verkaufszeit und -kosten kénnen reduziert und der Verkaufspreis kann optimiert werden.

B B

780000

850000

820000

o
I
— o

- 810000

790000

I Reichweite

Jede Vermarktungsmassnahme hat eine bestimmrte
Reichweite, mégliche Kaufinteressenten anzu-
sprechen. Die Biindelung von verschiedenen Mass-
nahmen erméglicht eine gréssere Reichweite als
die Summe der einzelnen. Die digitalen Vermark-
tungskanile erweisen sich heute als die effizien-
testen Kommunikationsmittel mit der grossten
Reichweite. Damit die Wirkung optimiert und

die héchstmogliche Effizienz erreicht werden kann,
stehen fiir Kunden von Swiss Life Immopulse
digitale Vermarktungspakete mit gebtindelten
Vermarktungsmassnahmen zur Verfiigung.
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5 Kundenbetreuung

Der Immobilienkauf ist nicht nur sachlich, sondern
vor allem emotional geprigt. Die Entscheidung
beim Kauf einer Immobilie weist die gleiche Trag-
weite und Komplexitit auf wie die Entscheidung
beim Verkauf. Der Immobilienberater erfasst die
Bediirfnisse des Kiufers und stellt sicher, dass die
Potenziale der Immobilie erkannt und alle Fragen
jederzeit und kompetent beantwortet werden.

810000

[
770000

. )

790000

6 Verhandlungen und Kaufabwicklung

Durch die langjihrige Tatigkeit in der Immobilien-
vermittlung und das tagtigliche Verhandeln mit
Kaufinteressenten sind unsere Immobilienberater
darin geiibt, auch in heiklen Situationen Ruhe zu
bewahren. Sind sich Kiufer und Verkiufer einmal
einig tiber den Preis, stehen noch weitere preisrele-
vante Details an, die vor einem Abschluss geklirt
werden miissen. Die hiufigsten sind geinderte
gesetzliche Bestimmungen und die Sicherstellung
der Geldfliisse. Die Erfahrung des Immobilien-
beraters garantiert eine reibungslose und effiziente
Abwicklung der Transaktion.
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Schmucke Chalets im Minergie-Standard an einmaliger Lage.

A

Cari (Tl

Idyllisches Wobnen iiber den Ddchern von Faido

@ Chalets im Minergie-Standard

@ 415

@ Zweitwohnung

@ 90 bis 120 Quadratmeter

In Cari, einem kleinen Dorf in den Schweizer Alpen,
entstehen hoch oben auf 1655 m. ii. M. funf einzig-
artige Chalets. Carl gehort zur Gemeinde Faido im
Tessin, der Sonnenstube der Schweiz. Wihrend der
Nebensaison ist Cari ein verschlafenes Plitzchen, doch
im August und im Winter wird es zum Dorf der tau-
send Lichter, animiert durch die vielen begeisterten
Sportfreunde und Liebhaber der alpinen Umgebung.

Die Chalets mit je 4% Zimmer, verteilt iiber eine Wohn-
fliche von 90 bis 120 m?, versprithen einen unvergess-
lichen alpinen Charme und zeichnen sich durch ihre
schonen und hellen Riume aus. Die Materialien wur-
den mit viel Liebe zum Detail ausgewihlt und die mit
Holz gestalteten Riume laden zum Verweilen in woh-
liger Atmosphire ein. Im Untergeschoss in Hanglage
mit direktem Ausgang auf die Terrasse befinden sich
ein grosser Hobbyraum, ein Badezimmer sowie eine
Waschkiiche. Im Erdgeschoss erwartet Sie ein helles
Wohnzimmer mit offener Kiiche - ausgestattet mit den
modernsten Geriten -, ein weiteres Badezimmer sowie
ein Biiro. Eine Etage hoher befindet sich eine licht-
durchflutete Galerie, die Thnen einen Ausblick auf die

tolle Berglandschaft des Tessins gewihrt. Zwei Schlaf-
zimmer und ein grosses Bad runden das charmante
Chalet ab. Zu den Chalets gehort eine Tiefgarage, die
nur ein paar Meter entfernt ist. Den Ausbau kénnen
Sie nach Thren Wiinschen gestalten. Dieses tolle Wohn-
eigentum eignet sich als Zweitwohnung und auch per-
fekt als Investition ins eigene Feriendomizil.

9 Kontakt

Swiss Life Immopulse

Generalagentur Lugano

Evita Zaverdjiev, Immobilienberaterin
Via Nassa S, 6901 Lugano

Telefon 091 911 99 35
evita.zaverdjiev@swisslife.ch

www.immopulse.ch



Moderner Wobntraum an einem idyllischen Ort.

Neubauprojekt // 13

Sugiez (FR

Villen direkt am Broyekanal

@ Reihenvillen

@ Direkt am Wasser

@ 4% und 5%

@ 150 bis 200 Quadratmeter Schulen 400 Meter entfernt

Mit gedecktem Parkplatz

In der Gemeinde Mont-Vully, im Seebezirk im Norden
des Kantons Freiburg, entstehen an idyllischer Lage am
Ufer des Broyekanals neun moderne Einfamilienhiuser.
Das gemiitliche Dorf Sugiez liegt direkt im «R§sti-
graben», dem Schmelztiegel von zwei Sprachregionen.
Eingebettet zwischen Weinreben und See sind die Lie-
genschaften nur 15 Minuten von Neuenburg, 20 Minu-
ten von Bern und 30 Minuten von Freiburg entfernt.

Die Reihenvillen umfassen grossziigige Wohnflichen
von 150 bis 200 Quadratmetern. Vom Wohnzimmer
aus bietet sich bei den meisten Liegenschaften eine her-
vorragende Aussicht auf den angrenzenden Broyekanal.
Die Raumaufteilung ist praktisch: Im Erdgeschoss
befinden sich zwei gedeckte Parkplitze, der Eingangs-
bereich, die Waschkiiche, ein Abstellraum sowie ein ge-
riumiger Keller. In der ersten Etage haben Sie mit dem
grossziigigen Wohnzimmer und der offenen Kiiche mit
Esszimmer direkten Zugang auf die Pergola-Terrasse.
Eine Treppe fithrt in dem Garten. Dazu gibt es ein
weiteres WC und eine Vorratskammer. In der obersten
Etage befinden sich das Master-Schlafzimmer mit Bal-
kon, zwei weitere Zimmer und ein Badezimmer mit

IMMOPULSE - Frithling/Sommer 2017

Badewanne und Dusche. Die Eckvillen verftigen tiber
ein zusitzliches Zimmer und eine Loggia. Die Villen
kosten zwischen 860000 und 1380000 Franken und
Baubeginn ist fiir Winter/Frithling 2017 vorgesehen.
Auch individuelle Ausbauwiinsche werden berticksich-
tigt: Anpassungen sind moglich bei den Sanitirappa-
raten, der Kiiche (Fronten, Abdeckungen, Einteilun-
gen, Apparate), dem Elektroprojekt, den Boden- und
Wandbelidgen in der Nasszelle (Material, Verlegeart),
den Einbauschrinken (Oberflichen, Einteilung) sowie
dem Innenputz.

9 Kontakt

Swiss Life Immopulse

Generalagentur Neuchdtel-Jura

Bernard Juillard, Immobilienberater

Rue de la Promenade-Noire 1, 2000 Neuenburg
Telefon 032 723 18 90
bernard.juillard@swisslife.ch

www.immopulse.ch
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Sie suchen alternative Investitionsmoglichkeiten? Direktanlagen in Wohn- und Gewerbeliegenschaften
bieten attraktive Renditen. Vier Trouvaillen aus unserem Angebot fiir Sie.

8184 Bachenbiilach
Biirogebiude
Bruttorendite 5,37
Eigenkapitalrendite geschitzt 10,45
Baujahr 1983
Vermietbare Fliche 3891 m?
Anlagevolumen CHF 11 Mio.

Karl-Heinz Funke, Telefon 043 284 46 81

1918 La Tzoumaz
Ferienwohnungssiedlung
Bruttorendite 4,29
Eigenkapitalrendite geschitzt 9,31
Neubau
Anzahl Einheiten 49
Anlagevolumen CHF 38 Mio.

Raymond Greber, Telefon 022 908 38 59

1696 Vuisternens-en-Ogoz

Gewerbeliegenschaft

Bruttorendite 6,14
Eigenkapitalrendite geschitzt 7,52
Baujahr 1981
Vermietbare Fliche 19000 m?
Anlagevolumen CHF 19 Mio.

Bahram Khadavi, Telefon 043 284 46 83

4457 Diegten
Mehrfamilienhiuser
Bruttorendite 4,29
Eigenkapitalrendite geschitzt 9,31
Neubau
Anzahl Einheiten 23
Anlagevolumen CHF 9,85 Mio.

Benedikt Miltner, Telefon 061 227 88 49
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Es gibt sie noch, diese einmaligen Bijous. Solche Rarititen zeichnen sich nicht nur durch eine begehrte Lage aus,
sondern auch durch ihren Charme und/oder individuellen Baustil. Vier ausgewihlte Liebhaberobjekte fiir Sie.

9470 Buchs
Einfamilienhaus
Baujahr 1988
Grundstiick 482 m?
Wohnfliche 170 m?
Zimmer 6%
Preis CHF 1,1 Mio.

Stefan Sieber, Telefon 081 755 56 24

5080 Laufenburg
Einfamilienhaus
Baujahr 1769
Grundstiick 1946 m?
Wohnfliche 175 m?
Zimmer 6%
Preis CHF 1,1 Mio.

Julian Lander, Telefon 044 925 39 72

8272 Ermatingen
Einfamilienhaus
Renovierungsjahr 1986
Grundstiick 1105 m?
Wohnfliche 338 m?
Zimmer 8%
Preis CHF 2,45 Mio.

Rosmarie Obergfell, Telefon 071 677 95 70

1658 Rossiniere
Einfamilienhaus
Baujahr 1706
Grundstiick 228 m?
Wohnfliche 220 m?
Zimmer 7%
Preis CHF 1,2 Mio.

Pascal Quartenoud, Telefon 021 340 08 20

IMMOPULSE - Frithling/Sommer 2017
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Vom Haustraum
zum Traumbaus

Ob grossziigiger Indoorpool, rustikale Saunawelt oder erlesener Weinkeller -

luxurioses Wohnen bedeutet fiir uns alle etwas anderes. Bei Swiss Life Immopulse
verstehen wir darunter exquisite Immobilien an vorziiglicher Lage. Uberzeugen
Sie sich selbst: Neu finden Sie auf diesen Seiten eine Auswahl unserer Luxusobjekte.

Altendorf (SZ) 8852 Altendorf ~ Porza (TI) 6948 Porza

»> Landhaus >> Wohnfliche 320 m? >> Zimmer 8% »> Luxuswohnung >> Wohnfliche 210 m? >> Zimmer 5
>> Baujahr 1979 >> Grundstiick 1562 m? >> Preis CHF 3,6 Mio. >> Baujahr 2011 >> Aussenfliche 48m?  »> Preis CHF 3,5 Mio.
€ Roberto Rotundo, Telefon 044 727 60 12 €Y Massimo Dozio, Telefon 091 821 22 51

Ersigen (BE) 3423 Ersigen Gentilino (Tl) 6925 Gentilino

>> Doppel-Villa >»> Wohnfliche 423m >> Zimmer 10% > Villa >> Wohnfliche 306 m? >> Zimmer 5%

>> Baujahr 2002 »> Grundstiick 1462m? »>> Preis CHF 2,55 Mio. >> Baujahr 1986 >> Grundstiick 1258 m? >> Preis CHF 3,3 Mio.

€Y Armend Isufi, Telefon 034 420 07 39 € Evita Zaverdjien, Telefon 091 911 99 35
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8808 Pfiffikon
I', |||

>»> Wohnfliche 207 m?

>> Attikawohnung >»> Zimmer 32

»> Duplexwohnung >»> Wohnfliche 250 m? >> Zimmer 7

>> Baujahr 2006 >> Aussenfliche 68m? >> Preis CHF 3,45 Mio.

>> Renoviert 2008 >> Aussenfliche 208m? >> Preis CHF 1,2 Mio.

€N Rolf Belser, Telefon 044 266 11 52

Y Gianpietro Bernini, Telefon 021 340 08 16

Ziirich (ZH) 8053 Ziirich

Ponte Capriasca (TI) 6946 Ponte Capriasca

>> Gartenwohnung >> Wohnfliche 180 m? >> Zimmer 4

»» Villa >»> Wohnfliche 500 m? >> Zimmer 12

>> Baujahr 2015 >> Aussenfliche 33m?  >> Preis CHF 1,92 Mio.

>> Baujahr 1983 »> Grundstiick 3500m*>  >> Preis CHF 4 Mio.

€N Rolf Belser, Telefon 044 266 11 52

€Y Massimo Dozio, Telefon 091 821 22 51

Thalwil (ZH) 8800 Thalwil

>> Zimmer 5V

>> Wohnfliche 150 m?

>»> Stadthaus

Montagnola (TI) 6926 Montagnola

>> Zimmer S

>»> Wohnfliche 186 m?

>»> Luxusdomizil

>> Baujahr 2000 >> Grundstiick 406 m? >> Preis CHF 2,2 Mio.

>> Baujahr 2010 >> Aussenfliche 36 m?> >> Preis CHF 2,67 Mio.

8 Roberto Rotundo, Telefon 044 727 60 12

IMMOPULSE - Frithling/Sommer 2017

€Y Massimo Dozio, Telefon 091 821 22 51
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99

Wunschimmobilien fur Sie

Auf den folgenden Seiten prisentieren wir Ihnen einen Auszug aus unserem aktuellen
Immobilienportfolio der ganzen Schweiz. Fiir weitere Angebote und detaillierte Informationen
zu den Objekten besuchen Sie bitte unseren Online-Immobilienkatalog. Die umfangreichen
Such- und Filterfunktionen helfen Ihnen, Thr Wunschobjekt rasch zu finden:

www.immopulse.ch/objektangebot

Stettlen (BE)

Glis (VS)

7 Gimmenen (BE) 14 Saas-Grund (VS)

4 Bern (BE) 8 Gurmels (FR) 15 Breitenbach (SO)
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1 11
1786 Sugiez 3718 Kandersteg
415 Zimmer 7 Zimmer
WF 150 m? Grundstiicks-
VP 860000 fliche 404 m?
VP ab 300000
2
2052 Fontaine- 12
melon 3902 Glis
415 Zimmer 5% Zimmer
WF 128 m? WF 137 m?
VP 495000 VP 690000
3 13
2564 Bellmund 3906 Saas-Fee
12 Zimmer 3% Zimmer
WF 420 m? WF 58 m?
VP 1,69 Mio. VP 415000
s . 4 14
17 Mohlin (AG) 24 Unterkulm (AG) 3018 Bern 3910 Saas-Grund
3% Zimmer 415 Zimmer
WF 91 m? WF 105 m?
VP 685000 Preis auf Anfrage
S 15
3066 Stettlen 4226 Breitenbach
5% Zimmer 3% Zimmer
WF 186 m? WF 100 m?

VP ab 1,62 Mio. VP 698000

23

5243 Miilligen
415 Zimmer
WF 110 m?
VP 570000

24

5726 Unterkulm
Bauland 3206 m?
VP 1,15 Mio.

25

5726 Unterkulm
7Y% Zimmer

WF 232 m?

VP 750000

26

5726 Unterkulm
41, Zimmer

WF 88 m?

VP 570000

27

6023 Rothenburg
Vermietbare
Gewerbefliche
1260 m?

VP 1,95 Mio.

28

6084 Hasliberg
Wasserwendi

3Y% Zimmer

WF 100 m?

Preis auf Anfrage

6 16
3202 Frauen- 4242 Laufen
kappelen SY% Zimmer
6Y2 Zimmer WF 140 m?
Grundstiicks- VP 895000
fliche 675 m?
VP 1,06 Mio. 17
4313 Mohlin
7 S% Zimmer
3205 Giimmenen WF 166 m?
9 Zimmer VP 1,15 Mio.
WF 270 m?
VP 1,1 Mio. 18
. 4512Bellach
: - - id 8 6 Zimmer

19 Olten (SO) 26 Unterkulm (AG) 3212 Gurmels WF 140 m?2
4%, Zimmer VP 680000
Grundstiicks-
fliche 418 m? 19
VP 750000 4600 Olten
- 3% Zimmer
9 WF 97 m?
3608 Thun VP 495000
3% Zimmer
WF 99 m? 20
VP 595000 5018 Erlinsbach
. 4% Zimmer
10 WF 152 m?

20 Erlinsbach (AG) 27 Rothenburg (LU) 3664 Burgistein VP 850000

7Y% Zimmer

WF 162 m? 21

VP 730000 5070 Frick
2 Zimmer
WF 91 m?
VP 470000

22

5200 Brugg
4, Zimmer
WF 120 m?
VP 860000

22 Brugg (AG) 29 Gettnau (LU)
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6142 Gettnau
41, Zimmer
WF 123 m?
VP 560000



30 Schiipfheim (LU)

=
rl

(T1)

32 Schenkon (LU) 39 Preonzo (TI) 46 Orselina (TT)

40 Camorino (TI) 47 Minusio (TT)

< oo
35 Oberdorf (NW) 42 S. Vittore (GR) 49 Palagnedra (TI)

36 Ennetbirgen (NW) 43 S. Bernardino (GR) 50 Personico (TI)



52 Morbio Inferiore (TT) 59 Laax (GR)

57 Chur (GR) 64 Vicosoprano (GR)
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30 42 52
6170 Schiipfheim 6534 S. Vittore 6834 Morbio
10 Zimmer 4 Zimmer Inferiore
WF 260 m? WF 80 m? 6% Zimmer
VP 965000 VP 385000 WF 183 m?
VP 665000
31 43
6210 Sursee 6565 San 53
7Y% Zimmer Bernardino 6877 Coldrerio
WF 170 m? 2Y5 Zimmer 415 Zimmer
VP 1,055 Mio. WF 57 m? WF 120 m?
VP 250000 VP 590000
32
6214 Schenkon 44 54
7Y% Zimmer 6574 Vira 6959 Maglio
WF 200 m? 3, Zimmer di Colla
VP 1,17 Mio. WF 80 m? Bauland 526 m?
VP 550000 VP 263000
33
6218 Hochdorf 45 S5
8Y2 Zimmer 6579 Piazzogna 6968 Sonvico
WF 266 m? 4 Zimmer S Zimmer
VP 1,795 Mio. WF 150 m? WF 190 m?
VP 790000 VP 1,29 Mio.
34
6252 Dagmer- 46 56
sellen 6644 Orselina 6999 Astano
41, Zimmer 6 Zimmer S Zimmer
WF 144 m? WF 288 m? WF 125 m?
VP 715000 VP 1,95 Mio. VP 840000
35 47 57
6370 Oberdorf 6648 Minusio 7000 Chur
6% Zimmer 5% Zimmer 41, Zimmer
WF 202 m? WF 141 m? WF 101 m?
Preis auf Anfrage VP 1,28 Mio. VP 840000
36 48 58
6373 Ennet- 6648 Minusio 7028 St.Peter
biirgen Bauland 1338 m*>  3%: Zimmer
4V, Zimmer VP 1,0 Mio. WF 75 m?
WF 145 m? VP 480000
VP 1,39 Mio. 49
6657 Palagnedra 59
37 10 Zimmer 7031 Laax
6410 Goldau WF 360 m? 41, Zimmer
415 Zimmer VP 350000 WF 77 m?
WF 103 m? VP 785000
VP 700000 50
6744 Personico 60
38 3 WHG 7403 Rhiziins
6490 Andermatt  Grundstiicks- 4, Zimmer
4Y, Zimmer fliche 370 m? WF 118 m?
WF 90 m? VP 930000 VP 675000
VP 490000
51 61
39 6749 Sobrio 7453 Tinizong
6523 Preonzo 4 Zimmer 10 Zimmer
4 Zimmer WF 74 m? WF 260 m?
WF 118 m? VP ab 300000 VP 540000
VP ab 570000
62
40 7550 Scuol
6528 Camorino 3% Zimmer
4 Zimmer WF 90 m?
WF 110 m? VP 755000
VP 625000
63
41 7550 Scuol
6533 Lumino 2%, Zimmer
31, Zimmer WF 64 m?
WF 100 m? VP 630000
VP 635000
64
7603 Vicoso-
prano
3% Zimmer
WF 72 m?
VP 170000



Ziirich (ZH)

68 Dielsdorf (ZH) 75 Landschlacht (TG) 82 Linthal (GL)

69 Ermatingen (TG)

77 Wetzikon (ZH) 84 Richterswil (ZH)

71 Dinhard (ZH) 78 Hombrechtikon (ZH) 85 Bennau (SZ)



87 Bonstetten (ZH) 94

i .

Thal (SG)

Appenzell (AI)

Altstitten (SG)

Herisau (AR)

92 Neukirch an der Thur (TG)

IMMOPULSE - Frithling/Sommer 2017

Objektangebot // 23

65 77 90
8038 Ziirich 8623 Wetzikon 9053 Teufen
415 Zimmer 5% Zimmer 415 Zimmer
WF 136 m? WF 130 m? WF 114 m?
VP 2,05 Mio. VP 1,25 Mio. VP 790000
66 78 91
8046 Ziirich 8634 Hom- 9100 Herisau
4 Zimmer brechtikon 6Y2 Zimmer
WF 100 m? 52 Zimmer WF 200 m?
VP 930000 WF 133 m” Preis auf Anfrage
VP 1,2 Mio.
67 92
8153 Riimlang 79 9217 Neukirch
S Zimmer 8704 Herrliberg an der Thur
Grundstiicks- 41, Zimmer 3 WHG
fliche 400 m? WF 136,5 m? Bruttorendite
VP 1,17 Mio. VP 2,25 Mio. 4,37%
VP 1,39 Mio.
68 80
8157 Dielsdorf 8712 Stifa 93
62 Zimmer EFH mit GW 9404 Rorscha-
WF 228 m? WF 220 m? cherberg
VP 1,1 Mio. VP 2,85 Mio. 6% Zimmer
WF 249 m?
69 81 VP 1,99 Mio.
8272 Ermatingen 8757 Filzbach
3% Zimmer 8Y% Zimmer 94
WF 93 m? WF 242 m? 9425 Thal
VP 675000 VP 795000 7 Zimmer
WF 190 m?
70 82 Preis auf Anfrage
8447 Dachsen 8783 Linthal
S% Zimmer 5% Zimmer 95
WF 165 m? WF 144 m? 9427 Wolfhalden
VP 950000 VP 250000 41, Zimmer
WF 117 m?
71 83 VP 646000
8474 Dinhard 8783 Linthal-
4%, Zimmer Dorf 96
WEF 117 m? 1WHG, 9 9435 Heerbrugg
VP 620000 GW-Riume 62 Zimmer
WF 223 m? WF 192 m?
72 VP 365000 Preis auf Anfrage
8476 Unter-
stammbheim 84 97
9 Zimmer 8805 Richterswil 9450 Altstitten
WF 204 m? 3Y Zimmer 7V, Zimmer
VP 1,15 Mio. WF 96 m? WEF 175 m?
VP 730000 VP 1,62 Mio.
73
8507 Horhausen 85 98
3% Zimmer 8836 Bennau 9462 Montlingen
WF 90 m? S Zimmer 13% Zimmer
VP 570000 WF 100 m? WF 403 m?
VP 630000 Preis auf Anfrage
74
8546 Islikon 86 99
6% Zimmer 8852 Altendorf 9548 Matzingen
WF 170 m? 4Y, Zimmer 3% Zimmer
VP 895000 WF 135 m? WF 100 m?
VP 1,18 Mio. VP 545000
75
8597 Land- 87
schlacht 8906 Bonstetten
41, Zimmer 52 Zimmer
WF 115 m? WF 129 m?
VP 695000 VP 990000
76 88
8606 Greifensee 9038 Rehetobel
415 Zimmer 41, Zimmer
WF 160 m? WF 126 m?
VP 1,43 Mio. VP 710000
89
9050 Appenzell
5% Zimmer
WF 190 m?
VP 1,69 Mio.



SwissLife

o L N
., .
u.*:......-m";,, ad W




